 excellent

CLUB DE EMPRESARIOS PARA COMPARTIR CONOCIMIENTO

Propuesta de negocio



VISION

Establecer un grupo de profesionales del sector inmobiliario
con buenas practicas en él, asi como con actitud de mejora
constante para sus empresas.

Que a su vez intercambien conocimiento y compartan
sinergias con el objetivo de proporcionar un mejor servicio a
sus clientes y una mayor productividad para sus empresas.

Propuesta de negocio




SERVICIOS

A continuacion




O1

Reuniones
mensuales de

CEOs

Con los miembros para
Intercambiar informacion,
Indicadores de productividad,
estrategias, buenas practicas,
herramientas, publicidad,
etc.
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1/2 seminarios
mensuales

Dedicados a gerencia y asesores
con temas como:
- Liderazgo
- Aspectos juridicos/fiscales
etc.
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REM

University
PMR
PMR-Avanzado

Titulacion 10
seminarios

Titulacion 10
seminarios

Profesional en Mercado Residencial Inicial

m i o

Generacion de Coémo realizar Coémo firmar 2 Coébmo desarrollar
contactos una primera exclusivas al mes un sistema de
visita de éxito o mds por asesor referidos

L 7@
j/ \
‘ | @,

Coémo realizar RolePlay “Ajuste Importancia de Coémo defender
una valoracién de precios con el los aspectos tus honorarios

de éxito propietario™ juridicos con el cliente

Homestaging

La motivacion en un
agente

Profesional en Mercado Residencial Avanzado

[ 1) 2y l©)
alde, w X2
N —x O

Coémo generar
credibilidad para
aumentar tus resultados

De la adversidad al Negociacién Importancia de los
éxito Estratégica aspectos juridicos

B 660 C

d b \rJ

Alquiler con opcién Okupacidn Campanas en La revolucion de
a compra Redes Sociales la 1A en el sector
inmobiliario

R

Hacia una
transformacién digital

1: K
2utl

Claves para la
motivacion




. REM
University

Direccion de
Empresas
Inmobiliarias

GERENTES/CEOS

Liderazgo
en tu agencia

¥

Coémo poner a tus
clientes y
trabajadores en el
corazén de la
empresa

Coémo reclutar

agentes productivos

y no morir en el
intento

©

N4

La excelencia de
clientes como pilar
del éxito

Cémo sacar el
maximo partido
de nuestro equipo

=

Direccioén de
equipos
asalariados

Zr0
L3
4

Y

Formaciony
Coaching para
asesores

G

Coémo
comercializar obra
nueva

Direccién de Empresas Inmobiliarias/ CEOS, Gerentes

<

Cbémo elaborar
protocolos de éxito

S WY

~N, 7’
/:\
=

Estrategias OKR




ALGUNOS DE NUESTROS DOCENTES

MONICA CANALDA
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“<I_EN GONZAL F~

IGNACIO ESTEBAN CALAHORRA BELEN GONZALEZ  ALBERTO GARCIA  JOSEP OLIVARES
CASTILLO




Cémo mejorar la
rentabilidad d: tu equipo,
mejorando su experiencia”

"Como crear una
"
agenda Top Producer

s b i 1

ealista (7
REM

Home Staging

RN P TETTErY CO'MO CREAR
s ANUNCIOS QUE
IMPACTEN
ATUS CLIENTES
iones COMO CREAR [

:v.nlmc:c.m'?t“ PLANOS ANA PALACIOS ¥ ,

inmobiliarias SENCILLOS e

o LT :J:J?Ng:)s 23 MARZO i,

pi 10:00AM % -; o

N INIRD 1012
10 STAM

e 1

transformacién

"Cémo firmar 2
exclusivas al mes o
mas por asesor’

RZM ’ ol .- D DEBE

REM _— REZM Eil B S Valoraciones Inmobiliarias o
» ‘Inspecciones : = Modalidad Avanzada
i = { - " laborales y | ks Vabdepihis
"SELECCION A& Ty actualizacién MARKET e e l,m
Y P novedades juridicas” NAVIGATOR v
MOT!VACION" smpuis maniis rideins T e y

e ——— =

4 OCTURE
@ . 1920 2l 10 00AM |

USIV 1y ABRIL

oy P
W FERRERD - 100AM
W iy ot 8 e e G [ aleed

e

@ WEBINAR EN VIVO @ WEBINAR EN @ WEBINAR EN VIVO @ WEBINAR EN VIVO @ T

Persistencia

Actualizacion L
fiscal tributaria Organizada

autonomos 202

Como gestionar Como captaren
la Obrd Nueva tiempos dificiles

BFEB | 17:00PM P 1MAR | 17:00PM 16 MAR | 17:00PM

15 FEB | 17:00PM

RESERVA LA FECHA

W remexoelient.com

RESERVA LA FECHA ! RESERVA LA FECHA RESERVA LA FECHA

IR CHiLCOm e S e T NS COm

Acciones formativas @&

(OMO CERRAR EXCLUSIVAS

MARKET NAVIGATOR
e —

L
TEr
&

-3

o
¥
X
1T

.Y

ALLERDE
LLAMADAS

tualizacion

ormacion
ciones
rales = falsos
25 0CT | 17:.00PM

| 4 ‘
AR \

D7

REM

REM EXCELLENT

ok ko o Gaseknm
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proveedores

-
.
O
2,
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.
S
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MARKET NAVIGATOR

FLOORFY

MISSITO
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Pagina web

Para promocionar vuestras
agencias y generar negocio




Grupo de
WhatsApp

Para una comunicacion
constante entre miembros
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Fomento de
operaciones
compartidas

YA SE HAN PRODUCIDO
LOS PRIMEROS
REFERIDOS ENTRE
MIEMBROS

Primeras operaciones

1

HOY

Buenas.
Sr. Ignacio, el recomendado que me

pasastes para vender un piso en

Madrid, ha SIdO reservado esta
semana.. ) 1% 1) tiempo récord.

Esto funC|ona Gramas Un saludo a
tod@s
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RZM

Al excellent

REM Excellent (REM) otorga la siguiente certificacion a:

Jose Antonio Sanchez Gomez

CERTIFICACION EN DIRECCION INMOBILIARIA

La certificacion REM se refiere al cumplimiento de los requisitos de
calidad fundamentales en la direccién de agencias inmobiliarias.

ertificados

que acrediten la pertenencia gnacio Casilo Borgueio

al grupo
RZM

Texcellent

PMR

PROFESIONAL EN MERCADO RESIDENCIAL

REM UNIVERSITY OTORGA EL CERTIFICADO A:

MADRID, | DE JULIO DE 2024 Rz I

Stuniversity .
O BARGUENO
) INMOBILIARIA
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Logotipo
Manual de identidad corporativa

Aplicaciones del logotipo

RZM

Al excellent




Notas de
prensa

Sobre conclusiones del grupo
con el objetivo de potenciar
nuestra imagen
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Servicio
juridico

DE ASESORAMIENTO




%

1 PERSONA POR
MUNICIPIO

(si es muy grande,
mas de uno en
ciudades como

Madrid,
Barcelona, etc.)

Condiciones de

A

TRABAJO EN
EXCLUSIVA

Al menos el 80%
de sus mandatos

5 ANOS DE
EXPERIENCIA

Minimo, en el
sector

pertenencia

§J LY

MIEMBROS
FUNDADORES

Deciden la
Incorporacion de
nuevos miembros

%,

RESPETAR UN
CODIGO DE BUENAS
PRACTICAS



W

ABIERTOS A
COMPARTIR

con otras empresas
del sector con
operaciones
compartidas

Condiciones de

(1]

Nt

70H FORMACION

Los miembros
disponen de planes
de formaciény
acuden
regularmente a
seminarios.

pertenencia

PRODUCTIVIDAD

Minimos requisitos:
300.000€ de facturacién
y/6 40 operaciones
anuales
*Estos datos deben haber
sido alcanzados en alguno
de los ultimos 2 anos



; Quiénes somos?
&

A dgorax INTPX

Lanzasole Real Eslate

# :"\

DAVID SANCHEZ JUANJO PIQUER
CHARO CLARAMUNT

W ESCUELADE
edn..:..
WD o
INnMooilaria esnl D

inmobiliaria

RAQUEL RODRIGUEZ Y JORDI BOMBARDO TRINIDAD ROMERO
RAFAEL GONZALEZ

proba JPIQUER
JBM:

servicios inmobiliarios

alcazaba

&\\‘_" INMOBILIARIA finques
segarra

S

DIEGO LLAMAS DANIEL E INMACULADA IGNACIO CASTILLD M° TERESA GARZON

Soluciones inmobiliarias




; Quiénes somos?

inmoBoss /e

Lo hacemos ficil

ALSER —
A——* JIMENEZ

AGENCIADE LA
PROPIEDAD INMOBILIARLA

OCTAVIO BOSQUED CESAR RUIZ

8 SW .
A S

JOSELUIS JIMENEZ PABLO DOMENCH

m [ [ ]
p RE/MAX Q ‘ pisoideal

servicios inmobiliarios
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“Nunca me he quedado igual o indiferente
tras una reunion de REM Excellent, al
revés! Siempre acabo con la mochila mas
llena.

A ello se unen las propias relaciones entre
todos que cada vez son mas cercanas, de
mayor confianza.”

v

“No ha habido ningun dia que me
haya ido sin cosas super interesantes
a poner en practica!! Cosa que
muchas veces es imposible incluso
en congresos inmobiliarios.”

4

“Gracias, gracias y gracias a todos, a
los que hacen posible estos eventos
y a todos los compainieros, siempre es
una suma.”

“Muchas gracias por la organizacion, el
encuentro ha sido muy enriquecedory
los companeros muy generosos.
Siempre nos llevamos unas cuantas
perlas para mejorar nuestras oficinas.”

miembros?

13

;. Qué opinan los




Si estas interesado y quieres

(,QUé hago Si beneficiarte de la oferta actual,

t mandanos un email con tus datos
€S Oy fiscales a la siguiente direccion:

Interesado?

iInfo@escueladenegociosedn.com

2

605 126 605







